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Torne-se Lider
em Vendas

Através do mais atual e efetivo
programa de capacitacdo em vendas do
Brasil. Desperte seu potencial infinito!
Desenvolva habilidades poderosas e
aumento sua performance!
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PARA QUEM?

O Coaching em Vendas é um programa prético e eficaz que visa o
aumento de performance no que tange negécios. Nesse sentido, é
destinado a profissionais que desejam ampliar seus resultados, através
de projetos comerciais mais assertivos. Sendo assim, é adequado para:

- Empreendedores

- Profissionais Auténomos

- Lideres

- Gestores

- Consultores técnicos

- Consultores de vendas

- Atendentes

- Supervisores

- Coordenadores

E todos aqueles que de forma direta ou indireta vendem seus

produtos/ servicos;

“Pessoas comuns, resultados comuns.
Pessoas diferentes, Resultados Extraordinarios!”
José Roberto Marques, presidente do IBC.
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BENEFICIOS

Agilidade nas tomadas de decisdes;

« Desenvolvimento da Visao Sistémica;

« Planejamento estratégico assertivo;

« Gestao de tempo eficaz;

« Maior habilidade em lidar com metas;

« Aumento dos niveis de motivacao;

« Maior engajamento;

« Melhoria no processo de comunicagao;

« Diminuicdo dos niveis de estresse;

« Maior seguranca no processo de negociacao;

« Aumento da produtividade/ lucratividade;

« Melhoria no clima organizacional;

« Maior facilidade em lidar com pressao e mudanca;

« Construcao de uma cultura de alta performance;

« Eliminacao de distracdes e burocracias;

« Feedbacks mais assertivos;

« Conhecimento de identificacdo do perfil do cliente;

« Melhoria na receptividade e atendimento;

« Ampliacao na efetividade de percepgao e persuasio;

« Criagdo do campo relacional de confianga junto ao
cliente;

« Desenvolvimento de inteligéncia emocional e

autolideranca;
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Coaching e Vendas

Coaching é uma metodologia de desenvolvimento humano, que
visa a aceleracdo de resultados e alcance de objetivos, em um curto
espago de tempo.

O processo aplicado a técnicas de negociacdo permite que
profissionais atendam com maior exceléncia seus clientes, e ainda
possam desenvolver sua carreira com maior assertividade, atingindo
e ultrapassando metas definidas, bem como alcancando seus
resultados pessoais.

Além disso, o Coaching em Vendas tem como objetivo desenvolver
habilidades comportamentais que garantam, aos profissionais
envolvidos no processo comercial, maior eficacia na gestao de seu
negoécio, desde o planejamento geral, passando por competéncias de
lideranca e gestao, até alcancar o cliente final.

Invista no seu Potencial!
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Diferenciais

Ao realizar uma formacgio em vendas com a metodologia Coaching, vocé estara preparado para atuar com maior assertividade em suas funcoes.
Pois essa formacdo possui diferencias, que vao além das técnicas apresentadas em cursos de vendas convencionais:

- Vocé serd munido de ferramentas e técnicas em Coaching;
- Estard apto a aplicar seu aprendizado de forma imediata;

- Terd maior clareza de seus objetivos pessoais e profissionais;

- Desenvolvera habilidades que contribuam para seu desempenho;
- Eliminara crencas limitadoras e fatores que impedem o atingimento de metas;

- Adotard uma cultura de alta performance e alcance de metas;

- Acelerard seus resultados; Adote uma Filosofia de Alta
- Obterd um diferencial altamente competitivo de mercado; Performance e Resultados
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Sintese do conteudo

Esse curso vai além de técnicas especificas de vendas, pois vocé vivenciard processos que lhe permitirao aprimorar suas competéncias e habilidades,

visando desenvolver e potencializar seus resultados no dambito pessoal e profissional. Sintese do contetido:

- Introducdo ao Processo de Coaching; - Perfil Comportamental; - O Vendedor Coach em Ac3o;
- Miss3o e Visdo Profissional; - Construcdo de Argumento Persuasivos; - Venda orientada para RESULTADOS;

- Ferramentas e Técnicas de Coaching; - Negociacdo e Fechamento; - Rapport, conexao e confianga;

- Conceito de Campo Relacional e Comunicagao - Pressuposicdes dos Vendedores Vencedores; - Reducdo de resisténcias e objecdes;
Eficaz;

- Superando as Crencgas Limitantes; - Comunicac¢do em vendas/ Verbal e n3o verbal;
- Criacdo de Ambiente Seguro; : : : :
: 5 - Técnicas para Planejamento; - Estratégias para fechamento de negécios;

- Percepcao do Desejo do Cliente; . : : o
- Foco no objetivo; - Sinergia para atingir resultados;
- Mudanca de Percepcao; : : : . "
¢ PS - Niveis Perceptivos (O que o Cliente esta - Autoempoderamento e patrocinio positivo;

- FeedBack; Percebendo); .

) - Processos de coaching para vendedores;
- Competéncias De Coaching para o Profissional - Revisando O Processo de Venda; _
em Vendas: - Gestdo de tempo;

- Potencializando Resultados;
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Conhega Frank Honjo, Consultor Empresarial, especialista em estruturagao
comercial - que explica a importdncia do Coaching para profissionais e
organizagoes.
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mailto:jefferson.feijo@ibccoaching.com.br

INSTITUTO
BRASILEIRO DE

COACHING

1SO 9001

l' Coaching em Vendas Training

RESULTADOS EXTRAORDINARIOS EM VENDAS

¥

N

Solicite Atendimento

FABIO SCANNAVINO

Master Coach, Master Practitioner e Trainer em PNL.
Diretor Geral das Opera¢des da IBC S3o Paulo e da Unidade
Corporativa IBC;

Formado em Administragao com énfase em Comércio
Exterior pela Universidade Mackenzie;

MBA em Gest3o Estratégica de Marketing pela ESPM;

MBA em Gestao Estratégica de Tecnologia da Informacio
pela FGV;

Diversas formacdes e certificagdes em coaching, lideranga,
gestdo e PNL em diversas instituicdes nacionais e
internacionais, além de ter sido treinado por grandes nomes
como Robert Dilts e Richard Moss:

Certificado Internacionalmente: Behavioral Coaching
Institute — BCI, Global Coaching Community — GCC,
International Association of Coaching — IAC, European
Coaching Association — ECA, European Coaching
Association — ECA- International Association of Coaching —
|IAC.

Analista Comportamental (assessment) e 360ffl;

Possui 20 anos de experiéncia, atuando em multinacionais,
terceiro setor e empresas de pequeno, médio e grande
porte. Autuou como gestor em dreas como marketing

e vendas, recursos humanos e direcdo executiva, em
segmentos como alimentacao, trading/logistica, educagdo e

tecnologia.

R | IS
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VOCE PODE!

Junte-se aqueles que ja adotaram o Coaching como
Filosofia Organizacional em diversos niveis e segmentos.
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Unica Instituicdo
Certificada ISO 9001

O Instituto Brasileiro de Coaching agora é recomendado e certificado pela ISO 9001, a certificagao

se deu através de um rigoroso processo de adequacado, implementacio e avaliagdo de processos,
que durou cerca de dois anos. Todos os departamentos do instituto foram avaliados.

A ISO 9001

Foi fundada em 1947, em Genebra na Suica para facilitar acordos comerciais entre paises, padronizando processos e qualidade de produtos e servigos, para
que esses atendessem aos requisitos globais. A ISO goo1 é utilizada em grande parte do mundo e suas normas norteiam padrdes, ndo sé de producao,
mas de gerenciamento de processos de execucao.

O IBC e Seus Reconhecimentos
A certificacao ISO vem manter a gest3o, execucdo de atividades e entrega aos clientes a fim de garantir produtos e servicos de qualidade e exceléncia.


http://media.ibccoaching.com.br/pdf/certificado-e-apresentacao-ISO-9001-IBC.pdf
http://media.ibccoaching.com.br/pdf/certificado-e-apresentacao-ISO-9001-IBC.pdf
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Entre em contato conosco

Faca-nos uma visital

Central de Atendimento
(11) 4062-0988 | (62) 4052-0988
atendimento@ibccoaching.com.br

Sede IBC
Av. Prof. Venerando de Freitas Borges, 561 — St. Jaé | Goidnia - GO
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